Szanowni Panstwo,

Niezwykle cieszymy sie na nasze najblizsze spotkanie!
Mamy nadzieje, ze wszystko aktualne i widzimy sie w najblizszy pigtek!

Ponizej przesytamy kilka wskazowek - jak sie przygotowac i jak zmaksymalizowac¢ korzysci, jakie mozesz wynies¢
z naszego spotkania. Liczymy na to, ze bedg one pomocne i unikniesz dzieki temu niespodzianek na miejscu.

Kilka wskazoéwek - jak sie przygotowac¢ do spotkania:

* Podczas spotkania obowigzuje stréj biznesowy,
Kazdy z gosci bedzie miat szanse pozna¢ cztonkéw BNI Speed podczas cotygodniowej prezentaciji ich dziatalnosci,

»  Kazdy gosc¢ bedzie mie¢ szanse na zaprezentowanie swojego biznesu w trakcie 30s autoprezentaciji, warto zatem
przygotowac zawczasu kilka stéw o sobie.

Imie, Nazwisko, Nazwa firmy, Branza, Zajmujemy sie...., Na spotkanie zaprosit / ta mnie...,
Prezentuj krotko, tak zeby zaciekawi¢ swoim biznesem - na rozmowy przyjdzie czas podczas networkingu.

* Podczas dni branzowych zaprezentowany zostanie w odrebnej sekcji Tzw. Power Team, sktadajacy sie
z aktywnych cztonkéw danej branzy oraz zaprezentowany zostanie schemat jego dziatania.

»  Kazdego tygodnia w grupie BNl Speed ma miejsce szczegdtowa prezentacja dwoch cztonkdw grupy i ich biznesu.
«  Na koniec po spotkaniu w czesci oficjalnej goscie przechodzg na Sniadanie biznesowe i networking.
Po uprzednim zapoznaniu si¢ z dziatalnoscig, siadamy do rozmowy z wybranymi cztonkami grupy lub innymi

gosémi w celu znalezienia wspdélnych mianownikdéw naszych bizneséw.

* Na miejscu przy stoliku rejestracyjnym bedzie mozliwos¢ zaptacenia za $niadanie kartg, a faktura zostanie
wystana przez Hotel na Panstwa e-mail po podaniu numeru NIP firmy.




Dobre praktyki
podczas spotkania BNI

e Spotkanie rozpoczyna sie w oficjalnej czesci o g. 7.00, jednakze dobrg praktyka jest przybycie na miejsce
co najmniej poét godziny wczesniej. Prawdziwy biznes tworzy sie w kuluarach i to tam mozna tak na prawde poznac¢
ciekawe osoby - warto zatem zdgzyc¢ ztapaé razem ,poranng kawe” przed spotkaniem i wiedzie¢ z kim usigsc¢,

¢ Stuchaj uwaznie. W wypowiedziach cztonkéw grupy bedg zawarte nasze zapotrzebowania i podziekowania
za dokonane biznesy wewnatrz grupy. Moze to akurat Ty masz kontakt do osoby ktérg my jeste$my zainteresowani, lub
pojawi sie wsrod nich nazwa firmy do ktérej sam chcesz dotrzec¢!

¢ Notuj. llos¢ informaciji jaka pojawia sie podczas spotkania moze przyttoczy¢, zanotuj nazwy firm, lub cztonkéw
z ktérymi chcesz porozmawia¢. Na miejscu otrzymasz folder z listg cztonkéw grupy i miejscem na notatki.

¢ Przygotuj za wczasu swoje zapotrzebowanie. Z doswiadczenia wiemy, ze nie istnieje firma, ktdra nie posiada
zapotrzebowan. Chcesz dotrze¢ do konkretnej firmy lub przysztego kontrahenta? Wiesz kto bytby dla ciebie $wietnym
klientem, ale nie wiesz jak ,przebi¢ sie przez sekretariat” ze swojg ofertg? A moze szukasz wspoinika?

Powiedz to wprost, ,Szukam cieptego kontaktu do firmy....” - Zdziwisz sie, ale BNI otwiera drzwi i tgczy bezposrednio
z zarzadami przedsiebiorstw nie tylko w Polsce, ale i na $wiecie.

Zastanow sie takze co ,boli” Wasza firme? Co mozna usprawni¢, aby zapewnic jej wzrost? Moze brakuje Wam
pracownikéw? Moze procesy firmowe wymagajg optymalizacji? Nie macie zaufanego prawnika, notariusza?
A moze planujecie rozbudowe swojej siedziby i nie wiecie gdzie zaczgé?
W BNI znajdziecie rozwigzanie kazdego problemu z jakim mierzy sie wspofczesny biznes.
»  Staraj sie by¢ precyzyjnym, jezeli nie méwisz doktadnie czego potrzebujesz, innym bedzie ciezko sie tego domyslic.
* Nie sprzedawaj - pomagaj. W BNI jestesmy nastawieni na obustronng pomoc naszym biznesom poprzez
poszukiwanie rzetelnych kontaktéw biznesowych sobie nawzajem. Stuchaj czego poszukujg inni, by¢ moze masz taki
kontakt i mozesz sie nim podzieli¢. Daj sie poznac i méw gtosno czego ty poszukujesz - kto$ na sali na pewno bedzie
miat dla Ciebie odpowiedni kontakt biznesowy, ktéry moze przerodzi¢ sie w dochodowy biznes.

Historia wielokrotnie pokazata, ze przygotowani goscie wychodzili z naszych spotkan z ,interesem zycia”.

* Miej otwartg postawe, usmiechaj sie duzo i badz skory/a do rozmowy. To pomaga!
Nie wiesz jak zacza¢? ,,Czes$¢, czym sie zajmujesz?” - to pytanie otwiera kazdg mozliwg dyskusje biznesowa.




www.biznesprzezrekomendacje.pl

Podsumowanie:
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Napisz zawczasu swojg autoprezentacije,
Pomysl o swoim zapotrzebowaniu,

3. Przegladnij aktualng liste cztonkéw grupy
Znajdziesz jg pod adresem:
https://bnipolska.pl/grupa/speed

n

lub uzyj tego kodu QR:

Przyjedz na spotkanie p6t godziny wczesniej,
Pamietaj o stroju biznesowym oraz wizytéwkach,
Notuj podczas oficjalnej czesci spotkania,

W trakcie networkingu staraj sie

by¢ otwartym i uSmiechnietym,

Nie sprzedawaj, pomagaj.

No ok~

8.

Udanego biznesu



http://www.biznesprzezrekomendacje.pl
https://bnipolska.pl/grupa/speed

